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Как стать участником торгов: - 
варианты участия

Вариант 1 Вариант 2 Вариант 3

Через Брокера Самостоятель
ный выход на 
торги 

Самостоятельн
ый выход на 
торги с правом 
оказания 
брокерских 
услуг

Покупатель заключает 
договор с брокером и  платит 
только брокерскую комиссию 
(условия оказания брокерских услуг 
раскрываются на сайтах брокеров и в 
среднем составляют около 0,3%)

5 тыс. руб. в год + 
комиссия биржи*

35 тыс. руб. в год + 
комиссия биржи*

*Дополнительные расходы участников торгов:
 Биржевая и клиринговая комиссия 0,06% и 0,03% соответственно.
 Получение ЭЦП в регистрационном центре – 10 тыс. руб. в год. 
 Плата за автоматизированное рабочее место (АРМ) – 11 тыс. руб. в месяц.

Более подробная информация доступна на сайте www.spimex.com 
в разделе «Как стать участником торгов» 
http://spimex.com/participant/how_to/ 

http://www.spimex.com/
http://spimex.com/participant/how_to/
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Минеральные удобрения
Брокеры

Брокерские компании, 
активно работающие на 

рынке минеральных 
удобрений 

Полный список брокерских компаний, 
имеющих право оказывать брокерские 

услуги в секции 
«Минеральное сырье и химическая 

продукция» размещен на сайте биржи 
в разделе «Брокеры» ООО «Интерджет»

 ООО «Бизнес Партнер»
 ООО «Стелла Инвест»
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Как стать участником торгов: варианты 
участия

Необходимые документы 
для получения допуска к 
торгам в качестве 
непосредственного участника 
торгов 
размещены на сайте биржи: 
www.spimex.com

Сформировать пакет 
документов для 
получения допуска к 
торгам

http://www.spimex.com/
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РАБОТА ЧЕРЕЗ БРОКЕРА В КАЧЕСТВЕ КЛИЕНТА УЧАСТНИКА ТОРГОВ – 
УЧАСТНИКА КЛИРИНГА
Условие поставки «самовывоз автотранспортом»

1. Заключение с договора с Брокером.

2. Направление брокеру поручения на заключение биржевого 

договора поставки.

3. Брокер подает в Торговую систему заявку на заключение 

биржевого договора поставки.

4. Заключение биржевого договора поставки между Брокером и 

Продавцом.

5. Покупатель направляет Брокеру реквизитную заявку, а также 

реестр доверенностей на получение товара. 

6. Брокер направляет реквизитную заявку и реестр доверенностей 

Продавцу и, в случае необходимости, согласовывает с Продавцом и 

Покупателем график вывоза товара.

7. Покупатель осуществляет выборку товара автомобильным 

транспортом.

8. Продавец оповещает клиринговую организацию о завершении 

поставки.
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Информация на сайте АО «СПбМТСБ»



Офис в Москве: 
119021, ул. Тимура Фрунзе, 
д. 24. 
тел.: +7 (495) 380-04-24, 
факс: +7 (495) 380-04-23 

Офис в Санкт-Петербурге: 
191119, ул. Марата д. 69-71, 
лит. А, помещение 7-Н 
тел.: +7 (812) 449-53-83

2020

Офис в Иркутске 
664011, ул. Горького, 36 Б, оф. III-12 
тел.: +7 (395) 248-83-20; +7 (395) 248-83-
24 

Офис в Перми
г. Пермь, ул. Советская д.24 (корпус б)
тел.: +7 (342) 235-78-48

Офис в Тюмени
г. Тюмень, ул. Пермякова,
д. 43 А, каб. 403,
тел.: +7 (903) 129-41-59

Офис во Владивостоке
г. Владивосток, ул. Алеутская, д.15 (корпус 
б)

                                  www.spimex.com
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